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FÓRMULAS DE INTERNACIONALIZACIÓN PARA PYMES
OBJETIVOS:
· Diagnosticar la capacidad de la empresa para internacionalizarse.

· Elaborar un plan de internacionalización.
CARACTERÍSTICAS BÁSICAS DEL CURSO:
· FECHAS DE IMPARTICIÓN :  3 sesiones:  lunes 22, martes 23 y miércoles 24 de SEPTIEMBRE (12 horas)
· HORARIO: De 15:30 a 19:30 horas.
· DIRIGIDO A: profesionales de la consultoría. Responsables de pymes que quieren iniciar el proceso de internacionalización o lo han hecho recientemente y no poseen experiencia en mercados internacionales.
· LUGAR DE IMPARTICIÓN: ANEC  (Edificios Inteligentes.  Edificio Fuerte el Príncipe I Parque Tomás Caballero 2, 6º planta of. 1)
· DOCENTES (empresas socia de ANEC): 
·  Juan José Nicuesa. Socio Consultor en En Clave Natural. Consultoría en internacionalización

Más de 15 años de experiencia en ventas y marketing. Más de 8 años trabajando en el desarrollo de alimentos y vinos de calidad de España. Colaboración como profesor de comercio internacional, gestión comercial, marketing etc... en empresas de formación de ámbito privado.

PROGRAMA FORMATIVO:
1. LA DECISION DE EXPORTAR: el proyecto de internacionalización


1.1 Análisis de la empresa


1.2 Análisis del sector


1.3 Selección de los mercados objetivo

2. PLAN de MARKETING INTERNACIONAL 


2.1 Marketing estratégico



2.1.1 Segmentación



2.1.2 Targeting



2.1.3 Posicionamiento


2.2 Marketing operativo



2.2.1 Las “x” P’s



2.2.3 Clienting

3. FORMULAS DE INTERNACIONALIZACION: internacionalización directa


3.1Representante asalariado


3.2 Agente comercial


3.3 Oficina de representación y sucursal


3.4 Filial

4. FORMULAS DE INTERNACIONALIZACION: internacionalización indirecta


4.1 Importador


4.2 Trader


4.3 SGE

5. RIESGOS


5.1 Formas de pago

5.2 Riesgos económicos: tipo de cambio


5.3 Riesgo de impago


5.4 Otros riesgos: país, político, legal

6. FINANCIACION y ENTIDADES DE APOYO


6.1 Instrumentos de financiación


6.2 Subvenciones


6.3 Entidades de apoyo: Cámaras de Comercio, Icex etc…
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